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Van de liberté !

Entretien avec Jean Frangois GUYENOT - VAN IMPORT

Vous importez et vendez des Vans qui sont pour certains

d'entre eux des studios roulants luxueux ! Pourquoi

avez-vous choisi ce créneau trés «rare » ?
a moto | Avec mon épouse, quand nous
étions plus jeunes, nous aimions yoyager
en empruntant ce mode de fransport.
Puis, ce n'est pas une surprise, avec la nais-
sance de notre premier enfant, notre vie a
changé et nos habitudes aussi.

Donc, c'est & ce moment que vous découvrez l'univers
du Van,

Oui et non, car j'en avais en moi une idee quasi cing-
matographique. Pour mol, ce genre de veéhicules a
toujours été synonyme de liberté et de grands espaces.
En fait, tout ce que jaime puisque lune de mes pas-:
sions, entre autres, est la course en montagne.

e —

Vous commencez par en acheter un.

Le premier était beau comme un camion... Mais
dans un état catastrophique | Malgré fout, cette ex-
périence nous avaif plu et naturellement, nous
I'avons poursuivie. Nous en avons donc acheté un
autre, puis deux, trois... Au gré de nos envies et de
nos possibilités.

Mais comment passez-vous du stade de consom-
mateur & celui de professionnel ?

Grace aux curieux ! De fait, dés le début de notre
aventure, quand nous Nous posions quelque part,
nombre de personnes venaient G nous pour Nous
demander oU nous avions trouvé cette merveille,
avant dinsister pour la visiter.

Donc, quitte a étre « guide », vous avez décidé d'en
faire votre gagne-pain.

Pas exacternent car jai toujours un autre métier. Si
j'ai décidé d'exercer cette profession sommetoute,
assez particuligre, c'est sur les conseils bienveillants
de mon épouse, mais surtout, pour partager notre
passion avec d'autres.

Comment cela s'est traduit concrétement ?
Essentiellement grice aux connaissances d'un ami
qui importe des véhicules allemands haut de
gamme, et ce depuis plus de trenfe ans. Jai créé
ma société. Je cherche maintenant des véhicules
puis je les propose G mes futurs clients, en tenant
compte, et de leur personnalité, et de leur possibilité
pour qu'ils ne fassent pas fausse route | Aprés, c'est
mon associé qui prend le relais, pour foute la partie
financiere et administrative. Il faut préciser que nos
véhicules jouissent de toutes les garanties.
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Quelle gamme proposez-vous ?
Essentiellement deux modeles. Pour I marque Volks-
wagen, le California et chez Mercedes, le Marco-Polo
lls sont assez identiques au niveau de leur concepﬁon.
Erj effet, sans faire un inventaire & la Prévert, s bénéfi:
cient tous deux, d'un coin cuisine, de qu/otre Ccou-
choges confortables, ainsi que d'un salon tres
ogreoble, grice a l'apport de siéges pivotants, plus
bien entendu, de tous les équipements que I'onlpeuf
frouver dans une limousine.

Quelle clientéle fouchez-vous ?

IElle est frés hétéroclite mais avec un fil conducteur
lamour de la nature et en corollaire celui de Ia liberté I
Ce sont souvent des sportifs venus des quatre coins dé
notre beau Pays. lIs voient la vie comme un cadeau et

acheterun Van est pour eux la
plus belle des f
casser le mur du quotidien. aronsce

l\J/:l;: Im avez cor|1fié que vous ne vous attendiez pas &
succes. Alors comment voye ! i
s Z-vous l'aven

votre enfreprise ? e

Nous 'so_uhon‘ons, avoir un stock plus important, & la fois

gour lmTer les délais clj.'oh‘em‘e, mais aussi pour permettre

’nos clients de les utiliser le temps d'un week- end, voire
PlUs en les louant. Le plaisir est au bout du chemin |

Voire souhait ?

ResT'er encore et foujours dans la passion. La liberté ne
se divise et ne se vend pas | [ ]

VAN IMPORT
Jean-Frangols GUYENOT
3 Impasse des Tilleurs - 21410 MALAIN
Tél.: 07 78 20 14 51
vanimport.com
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